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1. L'ASSIGNATURA EN EL CONJUNT DEL PLA D'ESTUDIS

L'assignatura se situa en el segon quadrimestre de primer curs de la llicenciatura, quan l'alumne ja
ha tingut el primer contacte amb la titulacié, i paral-lelament amb I'assignatura de la qual s’ha
segregat, és a dir, Dret Civil I.

Es tracta d’una assignatura basica, en el sentit estricte del terme, és a dir, que conté els conceptes
i institucions basiques del dret civil, perd no només d’aquest, siné també d’altres branques del
Dret.

2. OBJECTIUS DE L'ASSIGNATURA

Introduir I'alumne en el coneixement del concepte del negoci juridic, com a realitat basica del dret
sobre la qual s'assenta I'autonomia de la voluntat.

L'assignatura té la propietat de proveir a l'estudiant dels conceptes i de les institucions que es
desenvoluparan en el decurs de les altres assignatures del Dret civil.

L'autonomia privada es projecta, sobretot, en I'ambit del negoci juridic a través de la declaracio de
voluntat. Aixi, es pretén dotar I'alumne dels coneixements suficients al voltant de I'estructura del
negoci juridic: des de la formacié de la voluntat negocial fins a I'estudi de la ineficacia del negoci.
Institucions com el contracte o el testament s6n manifestacions del negoci juridic, I'estudi del qual
resulta indispensable per a la millor intel-ligéncia d’aquelles.

Institucions com el contracte o el testament s6n manifestacions del negoci juridic, I'estudi del qual
resulta indispensable per a la millor intel-ligéncia d’aquelles.

3. COMPETENCIES ESPECIFIQUES DE L'’ASSIGNATURA

L'alumne, en acabar l'assignatura, hauria d’haver aconseguit un cert domini de la técnica de la
interpretacié de la norma, tant per abstraccio, com per deduccié o induccid.

L'assignatura permet, atesa la seva caracteristica de basica, operar amb qualsevol d’aquestes
tecniques per tal de cercar el fonament real de la norma a través de les distintes disposicions legals
en les quals es reflecteixi.

Abstreure, deduir o induir sén operacions necessaries per bastir el concepte del negoci juridic, ja
gue aquest, com a tal, no figura regulat en cap text legislatiu, sind que és una categoritzacié de
les seves manifestacions paradigmatiques, com ho sén, principalment, el contracte i el testament.

4. CONTINGUTS

Llicoé 1: Els fets juridicament rellevants. L'autonomia privada
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1. Els fets juridics: classificacions. L'acte juridic: el contingut volitiu. La declaracié de voluntat.

2. El concepte de negoci juridic. El valor normatiu i I'eficacia juridica del negoci. L'autonomia de la
voluntat i els seus limits: referéncia especial a la forma i a la causa.

3. L'estructura del negoci juridic: els elements essencials, naturals i accidentals. Els pressuposits
del negoci.

Lligo 2: Classificacio dels negocis juridics

1. Segons la seva relacié amb el dret positiu: negocis tipics i negocis atipics.

2. Segons els requisits del seu valor negocial: negocis inter vivos i negocis mortis causa. El negoci
d’tltima voluntat.

3. Segons l'ambit objectiu de I'eficacia que tinguin: negocis personals/familiars i negocis
patrimonials.

4. Els negocis patrimonials inter vivos: negocis d’obligacié i de disposicid; negocis d’atribucio
patrimonial i no atributius; negocis d’administraci6 i de disposicid; onerosos i gratuits.

5. Segons la seva estructura: unilaterals, bilaterals i plurilaterals.

Lligo 3: La declaracio de voluntat negocial

1. Declaracié de voluntat i voluntat de declarar. L'acte negocial i el seu mitja d’expressio.

2. Classes de declaracid: expressa i tacita. La presumpcié de declaracié. El valor juridic del silenci.
L'abstencid.

3. La perfeccid de la declaracid. Declaracio recepticia i no recepticia.

4. La substantivitat de la declaracio.

5. Les relacions entre les declaracions de voluntat negocial: concurréncia i complementacio.

Llico 4: Les relacions entre la voluntat negocial i la declaracié d’aquesta voluntat

1. Consideracions generals.

2. La divergencia conscient. La declaracié feta no seriosament i la reserva mental.

3. La simulacié. Concepte. Elements determinants: I'acord simulatori. Classes de simulacié. Efectes
de la declaracié de simulacio.

4. La divergéncia inconscient. L'error obstatiu: el seu tractament legal.

Llig6 5: Els vicis de la voluntat

Plantejament general.

La declaracié feta sense llibertat: intimidacio i violéncia.

La manca d’exactitud en la formacio de la voluntat: I’error-vici.
El dol: concepte, classes, elements i efectes.

AW

Lligo 6: La causa del negoci juridic

1. Idees generals respecte al significat de causa. Les accepcions de /a causa. Causa del negoci
juridic?

2. La causa en sentit subjectiu: el motiu. La causa en sentit objectiu.

3. L'ambit de la causa del negoci: negocis causals i negocis abstractes.

4. Els tres aspectes de la causa en sentit objectiu: la causa de I'obligacid, la causa del contracte i
la causa de la tradicio.

5. La qualificacié dels negocis tenint en compte la causa. El negoci indirecte. El negoci fiduciari.

Llicé 7: La forma del negoci juridic

El principi de llibertat de forma. Excepcions al principi.
Forma de la declaracié de voluntat i forma del negoci.

Les classes de forma i els seus efectes. Forma i document.
Les formalitats del negoci juridic.

La reproduccié del negoci i el seu reconeixement formal.

uRLWNe

Llico 8: Els elements accidentals del negoci juridic
1. La condicid. Concepte.

2. Classificacio de les condicions: suspensives i resolutories; potestatives, casuals i mixtes;
positives i negatives; licites, il-licites i impossibles.
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3. Les tres possibles situacions del fet-condicié: la pendéncia, el compliment i la frustracid.
Especial consideracié de la retroactivitat pel compliment.

4. El terme. Concepte, classes i efectes.

5. El mode: configuracié juridica.

Llicé 9: La substitucio de I'activitat juridica de la persona: la representacié

1. Concepte. Fonts de la representacié: la llei i la voluntat. La representacio legal.

2. La representacid voluntaria. La font de la legitimacid per poder representar: el negoci juridic
d’apoderament.

3. El poder. La capacitat per ser apoderat. La substitucié del poder. L'extinciéo del poder i la

subsisténcia dels seus efectes.

El negoci representatiu. La contemplatio domini.

La representacio ineficag: la ratificacid.

L'anomenada “representacio indirecta”.

El negoci del representant amb ell mateix.

Nowunh

Llic6 10: La ineficacia del negoci juridic. La ineficacia originaria

1. Consideracions generals entorn la ineficacia negocial. Ineficacia i invalidesa.

2. La ineficacia originaria per rad de la seva estructura: la inexisténcia del negoci juridic.

3. La ineficacia originaria per ra6 de la seva funcid: la nul-litat insanable del negoci juridic. Causes
de nul-litat.

4. La conversi6 del negoci nul. La nul-litat parcial.

Llicé 11: La ineficacia sobrevinguda del negoci juridic

L'anul-labilitat o nul-litat sanable del negoci: causes.

La impugnabilitat del negoci juridic anul-lable: legitimacio. Al-legacié de I'anul-labilitat. Exercici.
La desaparicié de la impugnabilitat: la convalidacié. La confirmacié del negoci anul-lable.

. La rescissio: concepte i ambit. L'accid de rescissid i la seva eficacia.

AW

5. ACTIVITATS QUE ES DESENVOLUPARAN EN L'ASSIGNATURA

Les activitats son, principalment, presencials, a través de les llicons impartides pels professors de
I'assignatura a l'aula corresponent.

La possibilitat de realitzar casos practics se sotmet a les condicions i circumstancies de
desenvolupament del curs.

També es proposa el treball individual de l'alumne, a través de la recensi6 de la lectura
recomanada. La recensidé és un treball individual de I'alumne que consisteix en la realitzacié d'un
examen critic sobre un estudi o escrit juridic recomanat pel professor de I'assignatura i relatiu a la
mateéria del programa. No és, doncs, un resum, sind un comentari personal sobre la lectura - llibre,
article de revista, etc. -, tot valorant l'opinié o criteri de l'autor. Per a tal fi, es pot dividir el
comentari en parts, coincidents o no amb les de la propia lectura recomanada.

La recensid no es pot lliurar realitzada a ma i I'extensio ha de ser d'entre 2 i 10

planes.

6. TEMPORALITZACIO DE LES ACTIVITATS

Les classes es duran a terme durant el segon quadrimestre del curs academic, és a dir, des del
mes de febrer fins al mes de maig, en I'horari oficial assenyalat.

L'examen per avaluar els coneixements de I'alumne es fara a I'hora i el lloc indicats en el Calendari
d’Examens, durant el segon periode d’avaluacio del curs académic, és a dir, durant el mes de juny i
juliol.

La recensio de la lectura recomanada podra presentar-se en qualsevol moment durant la vigéncia
del quadrimestre corresponent, fins al mateix dia de I'examen final, i sera lliurada al professorat de
I'assignatura o a la Secretaria del Departament de Dret Privat.

7. AVALUACIO
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L'avaluacio de I'assignatura es realitzara mitjancant un examen final escrit, de caracter obligatori
per I'alumne matriculat, que se superara obtenint la qualificacié d’ApRovAT. L'examen constara
necessariament d’una part teorica i, si s’escau, d’una altra de practica; en la practica, es podran
utilitzar els textos legals per a la resolucio del suposit de fet plantejat. La qualificacié d’aprovat
s‘obtindra amb la suficiéncia demostrada en totes les respostes a les preguntes, inclosa la part
practica, si n'hi ha. La qualificacié d’aprovat s‘obtindra amb la suficiéncia demostrada en totes les
respostes a les preguntes, inclosa la part practica, si n’hi ha.

Els i les alumnes que hagin realitzat la recensié de la lectura recomanada podran veure
incrementada la nota obtinguda en I'examen final. Aquesta circumstancia es fara palesa mitjancant
el simbol * al costat del nom o de la nota obtinguda per I'alumne.

8. MATERIALS
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subjetivo. Negocio Juridico», Dykinson, Madrid, 2005.
MALUQUER DE MOTES BERNET, Carlos, Codificacion, persona y negocio juridico, Bosch, Casa
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